
De bouw vandaag
• aanbod gedreven
• bouwrecept 

opdrachtgever
• productie centraal
• 85% op alleen laagste 

prijs
• 92% verbod op 

alternatieven
• hoog risico, laag 

rendement

De bouw morgen
• marktgericht
• klant heeft een vraag
• prijs én kwaliteit
• innovatief & duurzaam
• bouwer biedt aan / 

ontzorgt
• nieuwe 

businessmodellen

De bouw verandert (1)



• Arbeidsmarkt
• ICT,  naar3D modelleren, samen ontwerpen
• Ketensamenwerking
• Klimaat en energie
• Innovatieve contracten
• Duurzaam inkopen
• Procesoptimalisatie
• Klant centraal
• Marketing
• Web 2.0 De bouw verandert (2)



Innovatie?  Nu!



De bouw 
innoveert!



Lean:
•Klantwaarde vergroten
•Verspilling tegengaan

Slimmer
werken



Bouwen met 3D 
modellen: BVR

Slimmer
werken



Plug & Play Verbouwshop 

Verbouwshop
Verbouwshop & Otte

Hybride aanbouw, 
prefabricage

Product 
ontwikkeling



DE 
leverancier van morgen Product 

ontwikkeling



De meedenker

De uitvoerder

Rendement
geïnvesteerd

vermogen

Kwaliteit-
prijsverhouding

Lage kosten

Capaciteits-
aanbieder

Prestatie-
adviseur

Beheerder

De vastgoed 
adviseur

inspanningen output outcome

Onderhoud services

Van Westen Bakker

Verdien
model



bouwen 
én 
beheren

Verdien
Model



One stop shop:
Vaste prijs voor 
verbouwing

Verdien
Model



AsfaltKennisCentrum Samen
werken



Samenwerking 
Zeeuwse partners
De Schrijver, Poppe, 
ECS Technics, 
Bouwbedrijf Risseeuw

Samen
werken



Q eerste 
cooperatie in 
de bouw

Business
model



Klantprofiel
Segment &

Focus

Vakmanschap
Be Good 

Teun Keij



Particulier 
opdrachtgeverschap
1000 woningen per 
jaar ++

Segmenteer &
Focus



Alle financiële opties :
SDE, Subsidies, (Groene) rente, Fiscale 
voordelen,Gas- en elektriciteitsbesparing, 
Collectieve inkoop, etc.

Financiering
model



www.meedenkendbouwen.n
l

Website



Weblog en twitter 
bindt kopers aan 
nieuwbouwproject

Website









www.bouwjeeigenbrug.nl
Website



Website Direct contact via website



De bouw 
innoveert!



• 80% Kennis, Analyse, Inhoud
• 15% Creativiteit, Vorm
• 5% Toeval, geluk

Focus
Selecteer prospects 
op potentie



Laat weten dat je er bent!

Hier kunt u staan!

Hier kunt u staan!



Sociale netwerken
Interactieve website
Digitaal inkopen/faktureren



.

Bouwpluim 2009  
H.I.M

Zorg voor interessante PR
Doe mee aan prijsvragen!



zet de klant aan het werk!



Geslaagd EMVI 
symposium op 12 
maart , Gemeente Gorinchem 
organiseerde op 12 maart jl. 
samen met aannemersbedrijf Van 
den Heuvel Werkendam een 
symposium over aanbesteden op 
basis van de Economisch Meest 
Voordelige Inschrijfiving (EMVI). 

Organiseer een 
symposium!





Doe de marketingmonitor of 
kom langs voor een 
adviesgesprek?



www.bouwmarketingmonitor.nl



Ontwikkel nieuwe 
businessmodellen!



Businessmodel

• Voor wie?....... klant,doelgroep

• Wat?.................product,dienst

• Hoe?..........proces,organisatie



bouwstenen business model

propositie maak modeldoelgroep

product / dienst

verdien model

partner netwerk

samenwerkingsmodel

kernprocessen

€

distributie

communicatie

doelgroep

WAT? HOE?WIE?



Ga voor groen!



Subsidies!



Meld je aan bij MMM!



Gesprek met innovatie adviseur (gratis)



Zoekt u een prefab gevelsysteem

Wij helpen u zoeken in 
de octrooidatabease





SDE WBSOInnovatievoucher IPC



Aanbieding:
Nieuwe IPC Klimaatneutraal bouwen

30 plaatsen



• Meer Experimenteer Ruimte
• EMVA, MMVA, PPS, D&C
• Intellectueel Eigendom  Licenties
• Eigen Initiatief, Kashiwagi
• Nieuwe businesscases
• Zoek synergie, samenwerking
• Website update , klantgericht 

Fit for the Future!




